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Potrzebujesz inspiracji na
posty do Social Media?
Ten e-book jest dla Ciebie!
Ponizej znajdziesz liste
pomystow i inspiracji

na teksty, ktére sama stosuje

w Mmoich markach online.

Ten mini ebook zostat stworzony z myslg o rozwoju
Twojego biznesu w sieci. Znajdziesz tu pomysty na posty do
Twoich platform spotecznosciowych,
takich jak: Facebook czy Instagram.

Posty mozesz udostepniac w postaci tesktow pisanych,
nagrywanych filmikéw w formacie Rolek
lub dtuzszych nagran wideo (albo nawet live'dw).
Forma przekazu jest dowolna,
liczy sie temat i Twoja autentycznosc!
Powodzenia w dalszym rozwoju!
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DAJ SIE POZNAG, CZYLI POSTY "0 MNIE"

1. Przedstaw sig, napisz kilka zdan o sobie
2.Napisz "Dlaczego" robisz, to co robisz w swojej branzy
3.0pisz swoje plany zwigzane z najblizsza przysztoscia:
tydziern/miesigc/rok.
4. Napisz czym sie kiedys zajmowates (Twoja historia w skroécie)
5.0pisz swojag przemiane na przestrzeni ostatnich lat
6.Z czym masz najwiekszy problem? Co jest Twojg najwieksza
stabosciag?
7.Podziel sie z odbiorcami swoim jednym problemem | napisz jak
udato Ci sie go rozwigzac.
8.Z czego jestes najbardziej dumny dotychczas?
9.Podziel sie wartosciami, ktorymi kierujesz sie w zyciu
10.Pochwal sie swoimi gtdwnymi cechami wg testu Gallupa

PODGLADAJ GO ROBIE, GZYLI "BIZNES ZZA KULIS"

1. Pochwal sie zdobyta nagroda/wyrdznieniem
2.Pokaz kulisy swojego nowego produktu przed jego oficjalna
prezentacja - uchyl rgbka tajemnicy
3.0pisz swoje wnioski z prowadzenia firmy/pracy na etacie w Twojej
branzy
4. Udostepniaj wyniki rozwoju swojej firmy, w formie
tygodniowych/miesiecznych podsumowan.
5.0pisz swoj biznes, czym sie zajmujesz, w jaki sposdb pomagasz
innym
6.Co napawa Cie duma w Twoim biznesie?
7.Swietuj urodziny Twojej firmy/kolejny rok dziatalnosci.
8.Jakie nowe wydarzenie miato ostatnio miejsce w Twoim biznesie?
9.0dliczaj czas do waznego wydarzenia, ktére nadchodzi w Twoim
biznesie/branzy.
10.Jaki nastepny produkt/oferte powinienes wypusci¢ na rynek?
Zapytaj odbiorcow o zdanie, zréb ankiete.

www.KlaudiaStawiarska.pl



UGZ SIE ODE MNIE, GZYLI POSTY "EDUKAGYJNE"

1. Opublikuj instrukcje, tutorial "krok-po-kroku" (rozwigzujaca
konkretny problem Odbiorcy).
2.Podziel sie krotka wskazowka, porada, tipem w Twojej branzy.
3.0dpowiedz na najczesciej zadawane pytania dotyczace Twojej
branzy.
4.0Opublikuj liste/zestawienie narzedzi/checkliste w Twojej niszy.
5.Co stanowi najwieksze wyzwanie w Twojej branzy? Z czym
odbiorcy maja najwiekszy problem?
6.Przedstaw 5 najlepszych sposobdéw/metod na ...
7.Podziel sie "sekretng' wskazoéwka z Twojej branzy, ktdra rozwigzuje
problem Twojego odbiorcy
8.Przedstaw 5 najczesciej popetnianych bteddw w Twojej branzy.
9.Udostepnij termin lub stowo w swojej branzy, ktére wymaga
wyjasnienia.
10.0Obal 3 mity, ktdre panuja wsrod ludzi na temat Twojej branzy.
11.Podziel sie kilkoma wskazdwkami z ostatniej rozmowy z
klientem/odbiorca.
12.Podziel sie jedna rzeczg, od ktdrej Twoi odbiorcy powinni zaczac w
pierwszej kolejnosci, aby rozwigzac swoj problem.
13.Czy TO jest dobre czy zte? Zadaj publicznosci pytanie i odpowiedz z
pozycji eksperta z Twojej branzy.
14.Co sie zmienito w Twojej branzy na przestrzeni ostatnich
miesiecy/lat?
15.Jakie sg najwieksze autorytety w Twojej branzy? Wymien swoich
mentorow.
16.Jakie najwazniejsze lekcje wyniostes z ostatniej
konferencji/kursu/szkolenia w Twojej branzy?
17.Przedstaw swdj nowy post blogowy/podcast/wideo w formie
krotkiego podsumowania w punktach.
18.Podziel sie refleksjg dotyczaca Twojej branzy.
19.Porozmawiaj o tym, co jest dla Ciebie najwazniejsze podczas pracy
z klientem.
20.Jakimi ciekawymi wnioskami z dziatalnosci w Twojej branzy
mozesz sie podzieli¢ z odbiorcami?
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BUDUJEMY RELACJE, CZYLI POSTY "ANGAZUJACE"
POPRZEZ ZADAWANIE PYTAR

1. Zapytaj Odbiorce, ktére Social Media jest jego ulubionymi
2.Zapytaj Odbiorce, kogo lubi obserwowac w Social Media, w jakie]
tematyce i dlaczego wtasnie te osoby.
3.Zapytaj Odbiorce, jaki zasadami/wartosciami, kieruje sie w zyciu
prywatnym i w biznesie
4.Opisz swoja misje | zapytaj jaka misja kieruje sie Twoj Odbiorca
5.Podziel sie trudna sytuacja w biznesie i zapytaj Odbiorce, jak on radzi
sobie w podobnych sytuacjach
6.Zapytaj Odbiorce, jakich narzedzi uzywa w swoim biznesie
7.Zapytaj o najwiekszy fuck-up (w biznesie, karierze, zyciu)
8.Popros o dokonczenie zdania, ktdére bedzie miato znaczenie w Twojej
niszy, np: "Dobrych Coach biznesowy, powinien miec nastepujace
cechy"; "Dobry sklep internetowy, to taki, ktory..." itp.
9.Zapros do dokonania wyboru pomiedzy konkretnymi opcjami, np.
ksigzka, kurs, oferta. Zréb kolaz zdjec i ponumeruj opcje.
10.Popros o konstruktywny feedback. Opisz produkt, nad ktérym
witasnie pracujesz, i zapytaj swojego Odbiorce, co o tym sadzi.
11.Zapytaj Odbiorce o dotychczasowe doswiadczenia zwigzane z branza,
ktora reprezentujesz.
12.Zapros do gry stownej, zwigzanej z Twoim biznesem, np.: " Wymien
wszystkie stowa na litere B- zwigzane z (i tu wpisz branze, nisze,
produkt, etc).
13.Zapytaj Odbiorce, skad czerpie inspiracje (praca, biznes, rozwdj, zycie,
podroze, pasje, etc.)
14.Zapros do stworzenia wspolnej bazy dobrych: kanatéow na YouTube,
blogdw, kont na Instagramie, Fanpage'y, kursow, ksigzek, szkolen,
warsztatow, Coachow w danym temacie, etc.)
15.Zapytaj Odbiorce o ulubiony cytat lub motto zyciowe.
16.Zapytaj Odbiorce o pasje, marzenia, zrealizowane cele.
17.Zadaj zagadke, zwigzang z Twoja branza
18.Stworz ankiete z opcja wyboru, zapytaj np. "co chciatbys zobaczy¢ w
najblizszym czasie na moim kanale YouTube/IG/FB"
19.Zapytaj, gdzie Twoj Odbiorca widzi sie za 5 lat (biznes, praca, zycie)
20.Zapytaj o preferencje filmowe/ksigzkowe/muzyczne.
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21. Zadaj "jakies proste, zyciowe pytanie", a nastepnie zapros
do komentowania, poprzez emoiji.

22. Stworz cykl, w ktérym Twoj Odbiorca bedzie mogt zadac Ci
konkretne pytanie i otrzymac szybka odpowiedz.

23. Popros o stworzenie tytutu do np. ksigzki, kursu, lead
magnetu, szkolenia, wyzwania, produktu fizycznego, etc.

24. Zapytaj o najciekawsze wspomnienia (zycie, kariera, biznes)
25. Zapytaj Odbiorce, za co jest najbardziej wdzieczny w zyciu.

MOTYWUJEMY, GZYLI POSTY "INSPIRACYJNE"

1.Porada: dowiedz sie, z jakim problemem mierzy sie Twgj
Odbiorca i odpowiedz na to swojg inspirujaca historia
sukcesu
2.X sposobodéw na: dowiedz sig, z jakim problemem mierzy sie
Twoj Obiorca i odpowiedz na to krotka checklista.
3.Zapros$ do wypowiedzi ekspertéw z Twojej branzy/wywiad.
4. Zapros klientow, aby wypowiedzieli sie na temat Waszej
wspotpracy/Twojego produktu/Twojej ustugi.
5.Zapros swoich klientow, ktérzy odniesli sukces, dzieki
Twojemu produktowi/Twojej pomocy, aby opowiedzieli swoja
historie sukcesu.
6.Pokaz swoja droge do osiggniecia konkretnego celu.
7.0mow trendy/ciekawostki w Twojej branzy, ktére pozytywnie
wptyng na Twojego Odbiorce.
8.Podziel sie recenzja ksigzki/szkolenia/uzywanego
produktu/narzedzia/aplikacji, etc.
9.Zaprezentuj swoj dzien pracy, i zainspiruj do dziatania.
10.0pisz swoje wspomnienia/doswiadczenia, jak zaczynates.
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KUP ODE MNIE, GZYLI POSTY
"PROMOCYJNO- SPRZEDAZOWE"

1.Zaoferuj darmowy prezent do pobrania "lead magnet" - probke
Twojego produktu w zamian za zapis na liste email
2.Przedstaw nowy produkt/oferte
3.Przygotuj promocje wedtug kalendarza swiat
4.Pokaz caty proces tworzenia nowego produktu/ustugi.
5.Pokaz swoj produkt w uzyciu
6.Zorganizuj konkurs z nagrodami
7.Pokaz jak klient uzywa Twojego produktu.
8.Napisz dla kogo/dla jakiej grupy odbiorcéw jest przeznaczony Twaj
produkt, a dla jakiej nie jest.
9.0pisz korzysci ptynace ze skorzystania z Twojego produktu
10.Nagraj i opublikuj zrzut ekranu ze strony internetowej z Twoim
produktem/ofertg/prezentem za zapis.
11.Zbuduj napiecie przed premierg nowego produktu/oferty. Publikuj
posty odliczajgce do daty premiery.
12.Nagraj krotkie wideo jak uzywac Twoj produkt zaraz po jego zakupie,
co zrobi¢ w pierwszej kolejnosci.
13.Obalaj obiekcje tworzac serie postow, ktdre rozwiejg watpliwosci
przysztych klientow zwigzane z zakupem Twojego produktu/ustugi.
14.Przygotuj specjalny kod promocyjny tzw. “early birds” dla osob, ktore
beda mogty jako pierwsze naby¢ Twéj produkt/oferte w
przedsprzedazy.
15.0dpowiedz na najczesciej zadawane pytania zwigzane z Twoim
produktem/ustuga.
16.0Opracuj cykl postow pokazujgcych rézne sposoby uzycia Twojego
produktu.
17.Zr6b ankiete, ktdra wersja produktu bardziej podoba sie odbiorcom.
18.Pochwal sie ile sztuk swojego produktu sprzedates do tej pory/jak
wielu osobom pomogtes.
19.Zorganizuj sesje pytan i odpowiedzi, w ktorej odpowiesz na najczesciej
zadawane pytania zwigzane z Twoim produktem/sposobem jego
uzytkowania, itp.
20.Udostepnij wersje testowa/probke Twojego produktu wybranej grupie
odbiorcow przed jego oficjalng premiera i popros o opinie.
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POSTY UNIWERSALNE, ROZWOJ MARKI ONLINE

1.Kogo podziwiasz w swojej branzy? Wypisz 20 top blogeréw w
branzy biznesu online i oznacz ich konta na IG/FB
2.0Opublikuj opinie klienta
3.Pokaz metamorfoze swojego klienta Przed/Po
4.Opublikuj "case study" - studium przypadku Twojego klienta
5.Zorganizuj sesje pytan i odpowiedzi Q&A
6.Przeprowadz wywiad z gosciem w tematyce Twojej niszy
7.Zorganizuj kilkudniowe wyzwanie
8.Przeprowadz webinar
9.Pochwal sie udzielonym wywiadem, wystgpieniem w podcascie
10.Zapytaj odbiorcow co sadzg o najnowszym trendzie w Twojej
branzy i podziel sie swojg opinia.
11.Opublikuj kontrowersyjny temat w Twojej branzy i spytaj
odbiorcow o ich zdanie.
12.Zorganizuj wirtualng debate na jeden z tematoéw zwigzanych z
Twoja branza.
13.Zapytaj odbiorcow co by zrobili na Twoim miejscu i podaj
konkretny przyktad.
14.0Opublikuj liste jakosciowych kont na Instagramie/Fanpage'y z
Twojej branzy, ktore warto obserwowac i oznacz je w swoich
postach.
15.Udostepnij opinie osoby znanej/opiniotwdrczej w Twojej branzy i
Oznhacz ja w poscie.
16.Przygotuj specjalny prezent dla odbiorcow w zamian za
udostepnienie Twojego posta na Facebooku lub w Stories IC.
17.0publikuj zdanie typu “prawda czy fatsz” na swoéj temat/Twojej
branzy i popros odbiorcdw, aby zabawili sie w zgadywanie.
18.Udostepnij wazne wydarzenie ze swojej branzy wirtualne lub w
realu i oznacz organizatorow, uczestnikow oraz miejsce wydarzenia
19.Podziekuj osobie/osobom, ktére miaty najwiekszy wptyw na Twaj
rozwoj i 0znacz je w poscie.
20.0znacz swoich wspotpracownikow, cztonkow zespotu, afiliantow w
poscie.
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MATRYCA POMYStOW

DO KAZDEJ KATEGORII POSTA, PRZYPISZ TEMAT Z TABELI.
W TEN SPOSOB NIGDY NIE SKONCZA CI SIE POMYStY NA
POSTY DO SOCIAL MEDIA/BLOGA/KANALU NA
YOUTUBE/NEWSLETERRA, ETC.

KATEGORIA/
TEMAT

LIFESTYLE
/RELACIE

EDUKACYJNE

INSPIRACYINE

SPRZEDAZOWE

X POMYStOW
NA....

X
NAJCZESTSZYCH
BtEDOW...

NAJCZESTSZE
PYTANIA

X MITOW NA
TEMAT....

MOJA HISTORIA

MOJE KAMIENIE
MILOWE / DROGA
DO CELU
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Na zakoifczenie...

Nie odktadaj tego ebooka w "kat", az zapomnisz,

Ze go masz. Tu jest skarbnica pomystoéw na posty, ktore
naprawde utatwiag Ci rozwijanie marki i biznesu online,
za pomoca Twojego jakosciowego contentu,

(jesli tylko bedziesz konsekwentny w dziataniu!).
Zatem zacznij dziatac!

Nie obawiaj sie iS¢ wolno, ale bdj sie stania w miejscu.
Matymi krokami podejmuj kolejne dziatania w kierunku
swoich celéw. Wybieraj z tego ebooka te pomysty na
posty, ktdre sg dla Ciebie najistotniejsze i zgodne ze
strategiag rozwoju marki.
Najwazniejszy jest progress, nie perfekcja.
Wyciggaj whnioski, zmieniaj to, co trzeba
I dziataj konsekwentnie!

Teraz jest Twoj czas na dziatanie |
wykorzystanie tych pomystow w swoim
biznesie online. Mam nadzieje, ze
Pomystownik pomoze Ci w regularnym
udostepnianiu postow w Social Media

i przyspieszy realizacje celow!

JIOO®
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https://instagram.com/klaudiastawiarskabiznes
https://www.facebook.com/klaudiastawiarskabiznes/
https://www.youtube.com/grupawsparciakk?sub_confirmation=1
https://www.pinterest.ie/KlaudiaCoach/
https://www.klaudiastawiarska.pl/

Poczekaj! Mam dla Ciebie

jeszcze oS, co moie znacznie
itatwié Ci biznes online!

JEDYNY TAKI EBOOK W SIECI
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https://klaudiastawiarska.pl/skarbiec-skryptow
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